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Com expectativa de crescer
7% em 2023, osetorimobilid-
rio baiano é o tema que mo-
vimenta as discussoes, até
amanha, na 32* Convencio
Anual da Associa¢ao de Diri-
gentes de Empresas do Mer-
cado Imobilidrio da Bahia
(Ademi-BA), que acontece
no Tivoli Eco Resort, em Praia
do Forte, desde ontem. De-
pois de encerrar o terceiro
trimestre de 2022 com valor
geral de vendas de R$ 1,5 bi-
Ihido, o setor terd desafios a
enfrentar em 2023 para al-
cangar a meta estabelecida.
Ao CORREIO, o presidente
da Ademi-BA, Cldudio Cu-
nha, afirmou que o evento,
quenesteano trazasextaedi-
cdodoForumde Lideres e In-
vestidores (Flimi), é a opor-
tunidade parase fazerumba
lanco do desenvolvimento do
mercado imobilidrio no ano,
estabelecer parcerias e tragar
novas estratégias ao lado de
empresarios, associados,
economistas e cientistas so-
ciais. O objetivo € discutir os
principais temas que impac-
tam a construcdo civil e o
segmento da incorporacio
imobilidria, abordando as-
suntos politicos, juridicos e
econodmicos, tendoemvistao
cendrio imobilidrio da Bahia.

Qual a importancia dessa
convencio?
A convencido ¢ um dos
eventos mais esperados do
nosso setor, quando se faz
uma leitura de tudo que foi
feito ao longo do ano e fa-
zemosumbalangodomer-
cado. E onde tragcamos ce-
ndrios para os anos que se
avizinham.

O senhor acredita que o mer-
cado imobilidrio ja se re-
cuperou dos impactos ge-
rados pela pandemia?

J4. O mercado imobiliario,
desde o segundo semestre
de 2020, vem em uma
crescente. Nos tivemos um
ano de 2021 muito bom.
Terminamos o terceiro tri-
mestre deste ano também

com um pequeno cresci-
mentode 3%, apesar deser
um ano eleitoral. E sempre
um ano em que as pessoas
ficam mais cautelosas para
fazer os investimentos,
principalmente de im6-
veis, que sio investimen-
tos de longo prazo. Con-
cluimos o terceiro trimes-
tre com um valor geral de
vendas de R$ 1,5 bilhio.

Quais os principais desafios
para 2023?
O maior desafio ¢ de como
conseguir que 0s Nnossos
insumos nio tenham tanto
impacto nos precos, para
que nio faca com que o
precodosimdveissuba. Is-
so aconteceu muito por
causa da pandemia, todas
asindustrias também tive
ram seus periodos de para-
lisacdo total. Isso fez com
que faltasse material e in-
sumos e isso consequente-
mente refletiu no preco.
Agora, passamos por um
periodo de estabilizacdo. A
esperanca € de que esses
custos ndo tragam mais
nenhum desalinhamento.

Quais as projecdes para o
proximo ano?
Nos esperamos crescer. O
governo ja sinaliza que
voltard com o programa
Minha Casa, Minha Vidade
uma forma bastante forte,
0 que ¢ bem interessante
para o setor. Nos temos os
empreendimentos do Sis-
tema Brasileiro de Pou-
panca e Empréstimo (SB-
PE), que utilizam recursos
do FGTS, entio isso faz
com que as taxas de juros
sejam mais baixas. Isso tu-
do, o controle da inflacao
comocrescimentodonivel
de emprego e ocrescimen -
to do PIB, fazem com que a
gente projete que teremos
um ano mais satisfatério
do que esse ano de 2022.

Existe uma meta?
Estamostrabalhando [com
numeros| em torno de 7%
decrescimentoparaosetor
[em 2023].

Como anda a demanda de
compra e vendas de imo6-
veis em Salvador e Regiio

06 Estamos
trabalhando
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em torno de
7% de
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[em 2023]
para o setor

Metropolitana?

A demanda continua bas-
tante ativa e crescente, te—
mos um déficit habitacio
nal. O imdvel é um desejo
do brasileiro. Alémdeser o
nosso lar, ¢ uma forma de
investimento, jd que existe
sempre a valorizacdo desse
bem, e ¢ uma seguranca
patrimonial. Entdo conti-
nua existindo uma de-
manda muito dindmica

Vale a pena para o soteropo-
litano investir em finan-
ciamento hoje em dia?
Ainda vale a pena investir
em imovel, mesmo hoje
em dia, porque ainda con-
seguimos taxas de juros
acessiveis, ainda temos
acesso a esse crédito de
uma forma bastante facili
tada e temos uma oferta
variada de iméveis.

Qual o perfil do consumidor
desse setor?
O perfildonosso consumi-
dor € similar ao perfil de
atuacdo de nossos associa-
dos. Temos empresas que
trabalham com empreen-
dimentos de habitacdo de
interesse social, empresas
que trabalham com em-
preendimentos como o
SBPE, voltados paraaclas-
se média. E temos empre-
sas que trabalham no alto
padrdo, voltadas para os
clientes de alta renda. En-

DIVULGACAO

tdo o perfil], ¢ diversifica-
do. Nos temos empreendi-
mentos para jovens, para o
casal que estd iniciando
suavidacomumoudois fi-
lhos e os empreendimen-
tos de litoral, que sdo os

chamados investimentos
de segunda residéncia.

Qual o perfil dos iméveis em
Salvador e também na Re-
gidio Metropolitana?
Temos todas as tipologias,
mas o que vem se desta
candonoultimo ano sdo os
empreendimentos com-
pactos. Sdo aqueles que sao
muito voltados para a tec-
nologia, funcionais, onde
as pessoas podem fazer tu-
do, desenvolver suas ativi-
dades e tém um preco mais
acessivel.

Por que essa tendéncia?
Atendéncia é porumcom-
portamento da sociedade.
As pessoas hoje querem ter
uma vida mais prdtica,
querem ter mais tempo pa-
ra elas. O imével tem que
trazer conforto, facilitar
sua manutencio, seu dia a
dia e ser ponto de integra
¢do. Osempreendimentos,
principalmente esses
compactos, tém uma base
de servico muito grande.
[sso tudo facilita a integra-
¢do entre os moradores.
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